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IHRACATTA MUSTERIi BULMA YONTEMLERI VE DIS TICARET
ISTIHBARATININ ONEMI

Giris

Kiiresel ticarette rekabetin artmasi, ihracat¢i firmalar i¢in dogru miisteriye ve hedef pazara
ulasmay1 6nemli hale getirmistir. Thracat basaris1 yalnizca kaliteli iiriin ve rekabetgi fiyatla
degil, potansiyel alicilarin dogru tespit edilmesi ve ticari firsatlarin zamaninda
degerlendirilmesiyle de iliskilidir.

Dis ticaret istihbarati; hedef pazarlarin belirlenmesi, ithalatg1 firmalarin tespiti, rakip analizleri
ve ticaret verilerinin incelenmesini kapsayan 6nemli bir aragtir. Bu ¢alismada, ihracatta miisteri
bulmak i¢in kullanilabilecek baslica yontemler ve dijital kaynaklar ele alinmaktadir.

1. Geleneksel Miisteri Bulma Yontemleri

Uluslararas1 Fuarlar: Fuarlar, potansiyel alicilarla dogrudan iletisim kurmak, rakipleri
incelemek ve yeni is baglantilar1 gelistirmek agisindan Onemlidir. Fuar aragtirmalarinda
10Times, EventsEye ve AUMA platformlarindan yararlanilabilir.

Ticaret Miisavirlikleri ve Ataselikler: Ticaret Bakanliginin yurt dis1 temsilcilikleri, hedef
pazarlar ve ticari firsatlar hakkinda bilgi edinmek icin bagvurulabilecek kaynaklardir. (Ticaret

Bakanlig1)

Ticaret Heyetleri ve Alim Heyetleri: Ticaret Bakanligi, thracatci birlikleri ve 1lgili kuruluglar
tarafindan diizenlenen organizasyonlar, yabancit alicilarla dogrudan gorligme firsati
sunmaktadir.

2. Dijital Kaynaklar ve Uluslararasi Veri Tabanlar

Uluslararasi veri tabanlari, hedef iilkelerin ithalat hacimlerini, sektorlerini ve pazar egilimlerini
incelemeye yardimci olur.

Ucretli kaynaklar: Dun & Bradstreet, Statista, Euromonitor ve GlobalData.
Ucretsiz kaynaklar:

o World Bank Open Data
¢ UN Comtrade

e ITC Trade Map

o FEurostat

o UNCTADstat



https://10times.com/tradeshows
https://www.eventseye.com/
https://www.auma.de/
https://ticaret.gov.tr/
https://ticaret.gov.tr/
https://data.worldbank.org/
https://comtradeplus.un.org/
https://www.trademap.org/
https://ec.europa.eu/eurostat
https://unctadstat.unctad.org/
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Bu kaynaklar, uygun hedef pazarlarin belirlenmesi ve ihracat stratejilerinin olusturulmasinda
kullanilabilir.

3. Dis Ticaret Istihbarati ve Konsimento Verileri

Di1s ticaret istihbarati, {irlin bazl ticaret verilerinden yararlanarak potansiyel ithalat¢ilarin
belirlenmesini saglar. TradeAtlas, Tendata, Volza ve ImportGenius gibi platformlar, sunduklar
veri kapsamina gore ithalat¢1 firmalarin ve ticari hareketlerin arastirilmasinda kullanilabilir.

Bu yontem, firmalarin miisteri arama ¢alismalarini daha hedefli ve veriye dayali yiiriitmelerine
katki saglar.

4. B2B Platformlar ve Dijital Aglar

B2B platformlari, uluslararasi alici ve saticilarin bir araya gelmesini saglayan onemli
kanallardir. Alibaba, Global Sources, Europages, Kompass ve TurkishExporter potansiyel
miisteri arastirmalarinda degerlendirilebilir. Ayrica LinkedIn tizerinden ithalat¢ilara,
distribiitorlere ve satin alma yoneticilerine ulasilabilir.

5. Yapay Zeka ve Miisteri Dogrulama Siirecleri

ChatGPT, Microsoft Copilot ve Gemini gibi yapay zeka araglari; pazar arastirmast, rakip analizi
ve ticari yazigsmalarin hazirlanmasinda yardimci olabilir.

Potansiyel miisterilerle ticari iliski kurulmadan 6nce firma kayitlari, kurumsal internet siteleri,
ticari gecmis ve referanslar incelenmelidir. Bu siirecte OpenCorporates, Dun & Bradstreet ve
Web Archive gibi kaynaklardan yararlanilabilir.

Sonu¢

Ihracatta miisteri bulmak; dogru hedef pazar se¢imi, giivenilir veri kaynaklarinin kullanilmasi
ve diizenli miisteri arastirmasi gerektiren bir siiregtir. Fuarlar ve ticaret heyetlerinin yan1 sira
dis ticaret istihbarati, dijital platformlar ve yapay zeka araclari firmalarin yeni pazarlara
ulagmasini desteklemektedir.

Sanhurfa Ticaret ve Sanayi Odasi Dis Ticaret Istihbarat Merkezi olarak iiyelerimizin hedef
pazar arastirmasi yapmalarini, potansiyel miisterilere ulagmalarini ve ihracat kapasitelerini
gelistirmelerini desteklemeyi amagliyoruz. Dogru bilgiye dayali karar alma, stirdiiriilebilir
ithracat basarisinin temel unsurlarindandir.


https://opencorporates.com/
https://www.dnb.com/
https://web.archive.org/
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Bu bilgi notu, Sanliurfa Ticaret ve Sanayi Odasi (SUTSO) tarafindan uyelerine yonelik olarak hazirlanmistir.




